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Neustale sledovat nové trendy,
prohlubovat své dovednosti, predvidat
vyVvoj ha trhu a v neposledni radé umét
prodat své uspéchy dovnitr do firmy -
témata, ktera by neméla chybét v agendé
lidi, kteri ve firmach vedou nakup

a supply chain.

Udéelejte si na neé ¢as i vy.

A to 6. listopadu v Praze.

Hlavni téma konference je Nakup, ktery prodava.

Prijdte spole¢né s vystupujicimi diskutovat o tom,
jak na to!

a komunikacéni

situace vramci pro

Aktualné vysel knizni rozhovor s Martinem Moravcem,
A olnik: Svét elitniho vyjednavace.




Registrace, snidané, networking
Blok A

Makroekonomicky a komoditni vyhled
v ¢asech ¢astych nabidkovych Sokl

, Senior Economist, Oxford Economics
Globalni ekonomika vstoupila do nejisté doby — posledni
Etyfi roky ukazaly, jak velké mnozstvi rznych okl mdze
pfijit v rychlém sledu. Zaroven také demonstrovaly ohrom-
nou provazanost jednotlivych ekonomik, trhi a sektord.
Nové a nejisté globalni prostfedi budeme analyzovat
v prezentované makroekonomické progndze, kde se
zaméfime kromé globalniho ekonomického vyhledu a rizik
také na komoditni trhy a aktudini makro trendy v oblastech
nakupu a dodavatelskych fetézc.

Kdyz ceny trhaji rekordy
Va, Director of Procurement
and Logistics, Cokolddovna JANEK

Z4dna z globalné obchodovanych komodit letos nezdrazila
tolik, jako kakao. Tento prudky nardst je zapfFiinén nejen
zménou klimatu, ale i spekulaci. Jaké strategie nakupu

v tomto prostfedi zvolit a zajistit stabilni vyrobu ¢okolady?

Nezbytna role nakupu pfi ozelenovani
firmy

, Head of Procurement & Facility
Management, ING Banka

ESG nefinanéni reporting nemusi byt pro nakup jen
administrativni zatéz navic, ale nastroj, kterym posili své
postaveni ve firmé&. Pro¢ je dllezité nastavit si udrzitelnou
strategii v oblastech nakupu? Na konkrétnich prikladech
z praxe si ukazeme, kde presné tento potencial vyuzit,
véetné oblasti, ve kterych byste to mozna na prvni
pohled necekali.
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Nejdulezitéjsi schopnosti vyjedna-
vace a Casté myty ve vyjednavani
, Response Consultant,
Hostage and Crisis Negotiator
Dovednosti profesionald operujicich v téch nejvypjatéjsich
vyjednavanich o lidské Zivoty maji pfimou vyuzitelnost
v jakékoliv lidské interakci, v€etné byznysovych vyjedna-
vani, ¢i v téZkych osobnich konverzacich.
V této prfednasce se globaini vyjednavac prof. Adam

ristiky dobrého vyjednavace a zadroven rozebere nejastéj-
$i myty o vyjednavani.

PFestavka na kavu nebo ¢aj

315BlokB
VIRTUALNI PROCHAZKA

Revoluce v administrativé: Jak technologie
méni spravu sluZebnich cest a nakupl

, manazer, Deloitte

, manazerka, Deloitte

, senior konzultant, Deloitte
Predstavime ndstroje, které pomahaji digitalizovat zadosti
o sluzebni cesty, spravovat nakupni procesy a usnadnit
vyuétovani nakladd, coz pfispiva k celkové transparent-
nosti a Usporam. Virtualné vas vezmeme na konferenci
0 nakupu.

Uméla inteligence a roboti v nakupu 2025+
, Sales Executive, ap-solut CEE

Jaké jsou pokrocilé nastroje, které budou utvaret budouci
podobu procurementu? Prozkoumejte nové moznosti
a seznamte se s jejich vyuZzitim v praxi.

Zavadéni Al do firemni praxe:
uskali a moznosti

, primyslovy inZzenyr a specialista na
Skoleni a zavadéni umélé inteligence

Jak pfekonat obavy a nejistotu a pro¢ firmy tak ¢asto
vahaji s implementaci umélé inteligence? Podélime se
s vami o metody implementace Al snadno a rychle,
projdeme si moznosti pfekondni zakladnich prekazek
a dozvite se, jak odstranit rutinu kazdodennich ukold
nejen v procurementu, ale napfi¢ celou spole¢nosti.

Vztah k internimu zakaznikovi v dobé
fizeni zmény

, Founder & Procurement Architect,
Rinaldi Consulting
Efektivni fizeni zmén vyzaduje peclivou péci o vztahy
s internimi zadkazniky, ktefi jsou klicovymi stakeholdery
v procesu transformace. Posileni komunikace a porozu-
méni potfebam internich zakaznikl mdze vyrazné zlepsit
Uspésnost implementace zmén a minimalizovat odpor
vl¢i zménam v organizaci.

Pracovni obéd a networking
Blok C

Panelova diskuse:
, LDC Design Manager, Novartis
, feditel ndkupu, Gumex
, Senior Sales Executive,

SAP Ceska republika

, mistopfedseda predstavenstva
a feditel ndkupu, Motorpal

, Group Chief Supply Chain Officer,
Placek Pet Products

Networking a koktejl
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Early Birds

Plati uz jen do 18. 10.! Pro druhou a kazdou

dalSi osobu

Pro 1 osobu

Cena pro 1 osobu
z jedné firmy

8 500 K¢

(+DPH)
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